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lES Débouchés’

ADMISSION’

Salaires fin 

d’études’

nos avantages’

La formation’ CEUX QUI OSENT CHANGENT LE MONDE. 

Chaque rêveur peut devenir un gagnant.

aMBITION. ascension. COURAGE.

excellence. Victoire.AUDACE.

Prérequis

Titulaire d’un BAC+2

Une alternance en 2 
semaines

Un suivi pédagogique 
personnalisé

Une équipe dédiée à ta 
réussite

Chaque étudiant est 
unique à Athena

Durée de la formation

1 an

Rythme d’alternance


undi et �ardi en cours

��anta�es �thena �usiness school
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Le �rogramme’
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Certification professionnelle « Responsable du Développement Commercial » enregistrée pour 3 ans au RNCP (N° Fiche RNCP37849) sur décision du directeur général de France 
Compétences en date du 19 juillet 2023, au niveau de qualification 6, avec le code NSF 312, sous l'intitulé Responsable du développement commercial, avec effet jusqu'au 19 juillet 2026, 
délivrée par I�CP, l’organisme certificateur. Cette certification est constituée de 3 blocs de compétences. 
es blocs de compétences représentent une modalité d’accès modulaire et 
progressive à la certification, dans le cadre d’un parcours de formation ou d’un processus de VAE, ou d’une combinatoire de ces modalités d’accès. Cette certification professionnelle est 
inscrite sur la liste des certifications professionnelles RNCP 37849 sous le code diplôme 26X31015.


